E.ON Distribution

Verteilen leicht gemacht.
E.ON Distribution.
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Ein einfaches Produkt flir einen komplexen Markt.
E.ON Distribution stellt sich vor.

E.ON Distribution ist ein Produkt zur Vertei-
lung des zu 100 % von Ihnen an OTC und
Strombdrsen beschafften Energieportfolios.
Es richtet sich an Energieversorgungsunter-
nehmen und energieintensive Industriebe-
triebe, die die Moglichkeiten des liberalisierten
Strommarkts voll ausschopfen wollen. Im
Zentrum steht der Bilanzkreis, tber den wir
alle Energiegeschéfte disponieren, saldieren
und abrechnen.

Die Antwort auf die Verteilungsfrage.
Mit E.ON Distribution neue Moglichkeiten erschlief3en.

Je mehr Industriekunden und Energieversor-
gungsunternehmen sich fir eine strukturierte
Beschaffung an OTC und Strombdérsen inter-
essieren, umso starker wachst das Interesse
an der Frage, wie sich das beschaffte Energie-
portfolio zur Versorgung der Unternehmens-
standorte verteilen |&sst. Eine Frage, die
vom Gesetzgeber oder von Organisationsver-
banden der Industrie und der Energiewirt-
schaft nicht unmittelbar geregelt ist.

Hier setzen wir an und schliefen die Liicke
durch ein speziell auf die Bedirfnisse der
Kunden und des Markts zugeschnittenes
Dienstleistungsprodukt zur Verteilung des
beschafften Energieportfolios.
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Wir bieten lhnen die Moglichkeit, Ihre Energie
durch die Nutzung unseres Bilanzkreises
bedarfsgerecht zu verteilen.

Den fiir die Energieverteilung und Bilanzkreis-
abrechnung erforderlichen Aufwand tber-
nehmen wir komplett. Die kundenspezifischen
Anforderungen werden dabei individuell be-
riicksichtigt.

Unsere Leistungen

Einmalig

*  Durchfiihren des Zahlpunktmanagements:
An- und Ummelden der Zahlpunkte lhrer
Standorte zum Bilanzkreis

Jahrlich

*  Durchflihren der EEG-Jahres- und Jahres-
endabrechnung auf Basis der gesetz-
lichen Bestimmungen sowie auf Basis
von VDN veroffentlichten Quoten und
Preisen

+  Bertlicksichtigen des physikalischen und
finanziellen Ausgleichs und der EEG-Har-
tefallregelung

Wie Sie am besten Energie verteilen lassen.

Monatlich

*  Ermitteln der zu beriicksichtigenden
EEG-Strommenge flir den Folgemonat
unter Berticksichtigung der physikali-
schen Ausgleichslieferungen der
EEG-Jahres- und Jahresendabrechnung

* Abrechnen der Regelenergiekosten

*  Abrechnen der bendtigten EEG-Strommen-
ge auf Basis der vom VDN veroffentlichten
Quoten und Preise

Taglich

*  Erstellen und Melden des Nettobezugs-
fahrplans fiir den Folgetag bis 08:45 Uhr
an unsere Kunden (Saldierung von
Gesamtprognosefahrplan und zu berick-
sichtigender EEG-Strommenge)

* Durchfiihren und Melden der Energiebilanz
bis 12:00 Uhr des Vortags an unsere
Kunden (Saldierung des Gesamtprognose-
fahrplans und des vom Kunden beschaff-
ten Energieportfolios fiir den Lieferzeit-
punkt)

*  Verteilen des Energieportfolios des Kun-
den nach den Vorgaben der Prognose-
fahrpléne in Deutschland

*Anmelden und Einstellen der Energie-
fahrplane beim Ubertragungsnetzbetreiber
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Sie liefern, wir verteilen.

Um lhre Energieverteilung einfach und

unkompliziert fur Sie abwickeln zu kénnen,

bendtigen wir nur einige Daten von lhnen:

+ die Daten fiir die Durchfiihrung des Zahl-
punktmanagements

* einen Prognosefahrplan pro Regelzone
fiir den Folgemonat

* einen taglichen Prognosefahrplan pro
Regelzone fiir den Folgetag

+ die Meldung lhrer getatigten Handels-
geschéfte in unserem Bilanzkreis

Zu unserem Service kommt noch was dazu.

Wir priifen fir Sie téglich die Ubereinstim-
mung der Menge der getatigten Handelsge-
schafte mit den Vorgaben lhres Gesamt-
prognosefahrplans fiir den Energiebezug
des Folgetags und teilen Ihnen das Ergebnis
mit. Damit verhindern wir Kosten in der
Beschaffungsphase. Denn so wird es fiir Sie
moglich, die fiir den Folgetag noch offenen
Positionen zu beschaffen bzw. Uberschiisse
zu verkaufen. So bieten wir eine Basis zur
Optimierung der zielgerichteten Beschaffung
und machen fir Sie die von lhnen getatigten
Handelsgeschéfte transparenter.
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Damit Sie sich in Ruhe
um lhr Kerngeschaft kiimmern konnen.

E.ON Distribution ermdglicht lhnen die Kon-

zentration auf |hr Kerngeschaft. Denn fiir

Sie besteht keine Notwendigkeit, weitere

Kernkompetenzen aufzubauen, und weitere

Ressourcen werden nicht gebunden. Statt-

dessen vermeiden Sie Kosten. Namlich die

Kosten fur:

* einen eigenen Bilanzkreis

* den Aufbau einer zusatzlichen IT- und
Organisationsstruktur

* zusatzliches teures Fachpersonal

- eine Anderung des Datenformats

+ die Beschaffung von EEG-Mengen

Auflerdem nutzen Sie die Kernkompetenzen
eines Energieversorgungsunternehmens und
profitieren von einem erprobten Prozessab-

lauf in der operativen Abwicklung.

Anderungen vorbehalten - Stand Januar 2010 Ausgabe fiir Osterreich

E.ON Energy Sales GmbH KarlstraSe 68 80335 Miinchen Deutschland
www.eon-energy-sales.com



